KRUPNIM SLOVIMA

SEXKUNDARNO TRZISTE POLISA ZIVOTNOG OSIGURANIJA

Prodajem polovne vazecée polise!

KADA CEMO VIDETI NA SAJ-
Tu KuPUJEM Prodajem ta
kav oglas? Proverio sam
pre pisanja naslova, jo$
uvek se tamo prodaju
samo stare istekle poli
se, Vec¢ina individualnih proizvoda osi-
guranja zivota se u praksi moze prepro
dati tokom trajanja perioda osiguranja na
sekundarnom (rzistu,
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NAJBROJNIJE POLISE NA TRZISTU OSIGURA-
NJA sU tzv. privremene polise osigura-
nja na shuéaj smrti koje traju odredeni
period, od pet godina, pa sve do sto go
dina i obi¢no nemaju otkupnu vrednost
u slu¢aju prekida ugovora. U SAD pre-
ko 50"% osiguranika ima takvo osigura
nje. Krajem osamdesetih godina proslog
veka, u SAD se pojavilo sekundarno tr-
7iSte za osiguranje zivota. Pocelo je ku
povinom polisa od osiguranika koji su
bili bolesni od bolesti sa terminalnim
ishodom. Osiguranici sa znacajno sma
njenim ocekivanim zivotnim vekom su
prodavali svoju polisu investitoru u za
menu za deo vrednosti polise. Investitor
je nastavljao da placa premije. Zauzyrat,
investitor bi bio imenovan kao korisnik
polise za slu¢aj smrti osiguranika, $to bi
mu omogucilo da u dogledno vreme do
bije celu ostguranu sumu kada osigu-
ranik premine. Ove transakcije su bile
profitabilne za investitore, pa je trziste
sekundarnih polisa brzo napredovalo
od privatnih investitora do vecih insti-
tucionalnih investitora. Na neregulisa-
nom sekundarnom trzistu, pojedini in
vestitori su koristili nelegalne nacine
da tesko bolesne osobe ubede da pro-
daju polise po nefer niskim iznosima.
Medutim, tokom vremena, sekundar
no trziste u SAD je sazrevalo zahvalju-
juci angazovanju Nacionalne asocijacije
komesara za osiguranje (NAIC), pobolj
sanim standardima poslovanja osigura
vajuc¢ih kompanija i zakonske regulati-
ve, kao i edukaciji osiguranika. Danas se
trgovina na sekundarnom trzistu uglav-
nom fokusira na sporazume po polisama
koje su regularno kupljene, ali su ka
snije morale biti ili raskinute ili proda-
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te zbog promenjenih okolnosti u Zivolu
osiguranika. U SAD, sekundarno trzi
$te polisa je poraslo sa 200 miliona do
lara 1993. godine na 4,6 milijardi dolara
u 2020. godini. § druge strane, u Kana-
di je prodaja polisa Zivotnog osiguranja
na sekundarnom trziStu zabranjena u
vedini provincija osim u Kvebeku. U Sr
biji propisi ne regulisu preprodaju polisa
zamenom korisnika uz naknadu,

FUNDAMENTALNO PITANJE KOJE SE POSTAV-
LA u vezi dopustenosti takve trgovine je
da 1i bi pomenute polise osiguranja Zi-
vota trebalo smatrati imovinom. Argu
menti za to ukljuéuju cinjenicu da zakon
vel priznaje prava ugovaraca da koriste
otkupnu vrednost kao kolateral za kre
dit od banke ili zajam. AKo se smatra-
ju imovinom, onda koncept sporazu-
ma o zivotnom osiguranju filozofski nije
mnogo drugaciji od hipoteka s obroutim
redosledom, koje su takode imale bolan
pocetak, ali su sada postale dobro regu-
lisana klasa imovine koja pruza starijim
osobama dodatnu finansijsku fleksibil-
nost. Alternativno, pomenute polise ta-
kode imaju karakteristike koje su vise
slicne usluzi. Npr. osim dozivotnog osi
guranja za slucaj smrti koje prakti¢no
traje do stote godine, a moZze da se placa
krace, ostale priviemene polise za slucaj
smrli se uglavnom prekidaju ¢im nosilac
polise prestane da placa premiju. Zato se
moze tvrditi da osiguravajuéa kompani-
ja, kao pruzalac ove ,usluge”, moze na-
metnutl ograni¢enja na njen prenos ili

dalju prodaju.

UVODENJE SEKUNDARNOG TRZISTA POLISA
MOZE POTENCHIALNO koristiti osiguranici
ma na nekoliko na¢ina. Ozbiljno ili ter
minalno bolesnima moglo bi pomociu fi
nansiranju medicinskih troskova, dok bi
starijim osobama moglo pomoci u finan-
siranju troskova dugorocne nege. U isto
vreme, postoje i problemati¢ni aspek
ti uvodenja preprodaje polisa. Trece lice
bi imalo finansijski interes u ranoj smr-
ti nosioca polise, §to moze da ga dovede
u ozbiljno iskusenje da ubrza isplatu po
lise. Ako se polisa potom jos jednom pre-
proda, osiguranik ne bi znao ko je postao
novi korisnik polise nakon njihove smr
ti, Takode, osiguranici bi bili u nerav-
nopravnoj poziciji, jer ne bi bili u stanju
da pravilno procene vrednost ponude
investitora, tako da bi bez odgovaraju-
¢eg regulatornog nadzora i edukacije po
trodaca, investitori mogli da iskoriste ne-
znanje osiguranika.

U VREMENU VELIKIH DEMOGRAFSKIH PROME-
NA, POVECANE inflacije i troskova zdrav
stvene nege, zajedno sa smanjenjem
prihoda za penzionere, postoji stvar-
na potreba za ve¢om finansijskom po-
drékom za starije osobe, cemu sekun
darno trziste polisa moZe da doprinese.
Mogu se uvesti odredeni kompromisi
kako bi se izbalansirale potrebe svih za
interesovanih strana. Npr. regulativa
bi mogla da zabrani velike jednokratne
isplate i dozvoli samo periodi¢ne ispla-
te sli¢ne anuitetima, Periodi¢ne isplate
bi se mogle koristiti za nadoknadu tro§
kova dugorocne nege, ali bi eliminisa-
le potencijalne moralne rizike. Propisi bi
mogli obezbediti fer trgovinu za osigura-
nike, obaveznim uklju¢ivanjem aktuar-
ske profesije u izracunavanje vrednosti
polise prilagodene zdravlju osiguranika
u trenutku preprodaje polise.

NA KRAJU 2022. GODINE U SRBUI je bilo vise
od 700.000 aktivnih polisa osiguranja
zivota, od ¢ega su dobar deo privremene
polise za sludaj smrti. To je vec sada veliki
potencijal za uvodenje preprodaje polisa,
koja bi kao dodatna opcija, stimulisala |
prodaju novih polisa osiguranja zivota.
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